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3. BOLUM

*ODEME SEKILLERI



» OGR. GOR. ORHAN SENSES
e osenses@trabzon.edu.tr
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Tiirk Kambiyo Rejiminde ihracat
Bedelleri

Dis Ticaret ve Lojistik Ders Notu



Kambiyo Rejimi Nedir?

. -Doviz islemlerini ve para hareketlerini
dizenleyen kurallar butinuddar.

e -Turkiye’de MB ve Hazine tarafindan dizenlenir.

* - Amagc: Doviz giris-cikisint kontrol etmek.



Ihracat Bedelleri

. -lhracatcinin elde ettigi doviz geliridir.
e - Mal veya hizmet satisindan dogar.
e - Ulkeye ddviz girisini givence altina alir.



Getirilme Zorunlulugu

* - Bedeller, fiili ihracg tarihinden itibaren 180 gun
icinde yurda getirilmelidir.

e - Bankalar araciligiyla yurda sokulur.
- |IBKB/DAB belgeleri ile kayit altina alinir.
* (Ihracat Bedeli Kabul Belgesi)

* ihracatcilarin yurt disina sattiklari Grtin veya hizmetlerin bedelini
yurda getirdiklerini ve Ihracat Genelgesi'nde belirtilen oranda
dovizin bankaya satildigini teyit eden bir belgedir.



Doviz Satis Zorunlulugu (Glincel)

- 10 Haziran 2024 itibariyla:
Bedellerin en az %30'u TCMB'ye satiimalidir.

- Gecici duzenlemelerle bu oran %35 olarak
uygulanmaktadir.

- Onceden %40 iken degisiklik yapilmistir.



Istisnalar

. -Kucuk tutarli ihracatlar
e - Hizmet ihracatlari (mUhendislik, musavirlik vb.)
e - Geciciihracatlar (fuar mallari vb.)



Ozet

% Ihracat bedelleri 180 guin icinde yurda getirilir.
« [ Enaz %30'u (gecici olarak %35) TCMB'ye satilir.

. Amac: Doviz girisini givence altina almak ve
ekonomiyi korumaktir.




Turk Kambiyo Rejiminde, ihracat bedelleri,
satls sozlesmesinde belirlenen kurallar ve

uluslararasi ticari uygulamalar cercevesinde

«1.Pesin Odeme”
“2.Akreditifli Odeme”,

“3 Vesaik Mukabili Odeme”,
“4.Mal Mukabili Odeme”,
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e “5.Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme”,
“6.Kabul Kredili Mal Mukabili Odeme”

e “(7).BPO:(BOY): BANKA ODEME YUKUMLULUGU:
BANK PAYMENT OBLIGATION:

* sekillerine gore tahsil edilebilir.
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Onemli not:

Odeme ydntemlerinde:
PESIN 6ddeme icin ICC de kural yoktur. Gerek
gorulmemistir.

MAL MUKABILI (ACIK HESAP):icin ICC de kural
yvoktur. Gerek gorulmemistir. %82 ye kadar
cikmistir.

VESAIK MUKABILI TAHSIL: kullanimi cok azdr.
Sorunludur. Belge eksik veya kaybi fazla olur.

AKREDITIF: %14 lere kadar dismustdr.

BPO:(BOY): BANKA ODEME YUKUMLULUGU: bank
_payment obligationoszem
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-1. PESIN ODEME
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* Pesin 6demede;
* taraflar aralarinda anlastiktan sonra,

* ithalatci tarafindan hemen mal bedeli
odenmekte,

 daha sonrada,
* ihracatci mallari ithalatciya gondermektedir.
« ONCE ODEME SONRA MAL
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e 1.a. Nakit 6deme:

* |hracat bedelleri nakit olarak ithalatci, ihracatci
veya onlarin kanuni temsilcileri tarafindan
yurda getirilebilmektedir. (elden)

* lhrac bedellerinin bu sekilde getirilmesi halinde,
gumrukten yurda giris yapilirken gimruk
vetkililerine beyan edilmesi ve s6z konusu
efektiflerin ihracat bedeli olduguna dair Nakit

Beyan Formu (NBF) diizenlenmesi gerekir.
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1.b: Havale ile 6deme:

Ithalatci ihracatciya 6demeyi bankalar yoluyla
vapmaktadir.

Ithalatci kendi bankasina mal bedelini
yatirarak, ihracatcinin bankasina transferi icin
talimat verir.

Havale, pesin 6deme yontemleri icinde en
fazla tercih edilenidir.
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1.c.Prefinansman

lhracat gerceklestirilmeden once;

ihracat¢i firmanin finansman ihtiyacini
karsilamak amaciyla,

yurt disindan veya yurt icinden saglanan krediye
prefinansman kredisi denir. »

Yani mal veya hizmet ihrac edilmeden 6nce
alinan finansmandir.

Bu finansman genellikle ihracat bedeli ile geri
ddenir.
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Eger ihracat yapilmazsa, bu durumda
ihracatcinin bankasi krediyi veren kuruma
(genellikle yurtdisi bankaya veya TCMB’ye)

ana parayi ve gecikme faiziyle birlikte
geri oder.
¢ Garanti ithalatgiya degil,

krediyi saglayan bankaya/dis finans
kurulusuna verilir.
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e “Prefinansmanda banka,

* kredinin geri 6denecegi konusunda garantor
konumundadir.
lhracat gerceklesmezse, saglanan kredi ana para +
faiz olarak banka araciligiyla geri 6denir.”
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9. AKREDITIFLi ODEME
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* Uygun vesaik ibraziyla 6deme taahhududdur.
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U.A. ticarette en sik kullanilan 6deme sekli idi. @aere
disti)

Akreditif, ithalatcinin verdigi talimat dogrultusunda,

ithalatcinin calistigl bankanin belirli bir tutar ve
belirli bir vade icin istenilen sartlarin yerine
getirilmesi

ve

ihracatci tarafindan ihrac edilen mallarin ihracina
iliskin belgelerin ibrazi karsiliginda

ihracatciya 6deme yapilacagini taahhit etmesidir.
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1.Akreditifli 0odeme
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Akreditife ek

Vesaik mukabili givencedir.

Alicinin (M) bankasinin satici (X) ile anlasma
yapmasidir.

Alicinin bankasi(M nin bankasi) saticiya (X ya):

«Sen benim sartlarimi (ki bu sartlari alicidan alir) yerine
getirirsen alici 6demez ise 6demeyi ben
yapacagim» der.
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Teyitsiz akreditifte Ulke ve banka riski vardir.

Ornegin; Afrika ulkeleri risklidir, bankalari da
oyle.

Confirm: teyitli
Without: teyitsiz.

Akreditifte rezerv diinya ortalamasi %70
seviyelerindedir.

Ancak %30 u parasini sorunsuz alabiliyor.
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. 3. VESAIK MUKABILI ODEME

ssssssssssssssssssssss



Vesaik Mukabili Odeme (Documents
Against Payment - D/P)

Dis Ticarette Odeme Yéntemleri



3. Vesaik Mukabili Odeme Nedir?

. -lhracatcinin sevk belgelerini, (s osenmeden belge verimiyon
 Odeme karsiliginda aliciya teslim etmesidir.

e -‘llkonce  Parayi ode,
— Sonra belgeleri al,

— En sonda mali ¢ek’
* mantigina dayanir.



N

Taraflar

lhracatci (Satici)

lhracatcinin Bankasi (Gdnderici Banka)
Ithalatcinin Bankasi (Tahsil Bankasi)

. Ithalatci (Alici)



Isleyis Siireci

1. Ihracatci mal gdénderir.

2. Belgeleri bankasina teslim eder.

3. Banka belgeleri ithalatcinin bankasina yollar.
4. Ithalatcl 6deme yapar, sonra belgeleri alr.

5. Belgelerle mali gimrukten ceker.



Avantajlari

- Thracatgi icin:

Mallar, 6deme yapilmadan cekilemez.

- Ithalatgi icin:

***Akreditife gore daha dusik maliyetlidir.®*



Dezavantajlari

- Ihracatci icin risklidir:

Odeme yapilmazsa mallar limanda kalir.

- Alicinin 6deme gucu cok onemlidir.

- Daha cok glivene dayal ticarette tercih edilir.



Ozet

» 4 Vesaik mukabili 5deme, belgelerin 6deme
vapilmadan teslim edilmedigi bir ydntemdir.

» 4 Akreditife gore daha basit ve ucuzdur.

4 ihracatci icin daha riskli, alici icin
avantajlidir.



3. Vesaik mukabili odeme

Vesaik Mukabili Odeme

sOzlesme

— W) %wud ‘ I ‘ W \ u BRI =N /‘ Ir\-T‘efS?m?
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Vesaikler/belgeler

 ASIL BELGELER:
Fatura (malin satildigini gosterir)
ve
Konsimento (malin sevkedildigini) dur.
* DIGER BELGELER:
ATR
MENSE
CEKI LiSTESI vd



Onemli not:

Satici belgeleri/vesaikleri bankasina gonderir.
Belgeler kaybolabilir, alici belgeleri almayabilir,
vb. sebeplerle;

Ya satici (X)
Ya da satici bankasi (x nin bankasi);

« BU SATi1s ICC KURALLARINA TABIDIR»
yazmalidir.

Herhangi bir problemde ICC devreye girip cozer.
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Vesaik Mukabili Odemenin Temel Ozellikleri

Vesaik mukabili odemeler akreditiflere oranla

daha az karmasik bir yapiya sahi

Vesaik mukabili 6demede banka
dolasiminda etkin olarak rol alsa
kontroli ve 6demenin yapilip ya
konusunda hicbir sorumluluklar

otirler.

ar vesaiklerin

ar da vesaiklerin
ollmamasi
yoktur.

Akreditiflerin alsine bankalar ihracatgiya
herhangi bir 6deme garantisi vermezler.
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 lkreditiflerin alvsine vesaikler bankalarca
incelenmemektedir.

* Bu durum ithalat¢l agisindan risk
olusturmaktadir.

* Bazi tasima sekillerinde vesaik mukabili 6deme
ihracatcilar icin akreditiflere nazaran bir kat
daha tehlikeli bir durum arz etmektedir.
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4. MAL MUKABIL] ODEME

ssssssssssssssssssssss



* Bu ddeme yonteminde;

* ithalatci tarafindan mallar teslim alindiktan sonra
mallarin bedeli ddenir.
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* Bu 6deme yontemi ithalatel igin en avantajli,
ihracatel igin ise en riskli yontemdir.

 Buyodntemde de taraflarin uzun dénemdir is
yapmasi, birbirlerini iyi tanimasi ve aralarinda
glven tesis edilmis olmasi esastir.

* Bu yontem daha cok alicinin guclid oldugu
durumlarda kullanilir.
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4.Mal mukabili

Ptt

Easy Way To Trade
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Mal Mukabilinde Saticinin Alacagini
Garanti Altina Alma Yontemleri

Risk Azaltma Araclan



1. Banka Teminati

- Ithalatcinin bankasi 6deme taahhtidi verir.
- Ihracatci icin gliclU bir giivence saglar.
- Odeme yapilmazsa ;

banka odemeyi ustlenir. ==+ BANKA GARANTISI)



2. Akreditif Actirma

e - Banka garantisi eklenerek mal mukabili riski
azaltilir.

e - Vadeli akreditif gibi hibrit ydntemler
kullanilabilir.



HiBRIT ODEME YONTEMLERI NEDIR?

U.A. ticarette hibrit 6deme yontemleri,

birden fazla 6deme seklinin dzelliklerini bir araya
getirerek hem alici hem satici icin riskleri azaltan,
daha esnek c6zimler sunan yontemlerdir.

& Amac:

Taraflar arasindaki glivensizlik veya finansal
riskleri azaltmak

Odeme ve teslimat kosullarini dengelemek
Gerekirse bankalar araciligiyla teminat saglamak



3. Aval / Kefalet

e -|thalatcinin diizenledigi policeye banka veya
Ucuncu taraf kefil olur.

e - Odeme yapilmazsa kefil kurum devreye girer.



4. Ihracat Kredi Sigortasi

* - Eximbank veya 6zel sigortalar tarafindan
saglanir.

e - Alicinin iflasi veya 6deme yapmamasi riskine
karsi korur.



5. On Odeme / Kaparo

e - Alicidan %10-30 oraninda on odeme
alinabilir.

e - Risk tamamen ortadan kalkmaz ama azalir.



Ozet

« 4 Mal mukabili 6deme satici icin risklidir.

 [4 Banka teminati, sigorta, aval/kefalet ve 6n
ddeme gibi yontemlerle guvence saglanir.

4 Risk yonetimi ihracatci icin kritik
onemdedir.



 Mal mukabilinde satici (X) alacagini asagidaki
sekillerde garanti altina alabilir:

e (mallar gitti ....... ya alici 6demezse):

Faktoring (alacak hakkinin satilmasi)

Stand by anlasmasi

Sigorta

Garanti fonu

Mal mukabili diinya genelinde % 80 lere ulasmistir.
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Faktoring

Mal mukabilinde satici (X) alacagini asagidaki sekillerde garanti altina alabilir
* Faktoring, firmalarin mal ve hizmet satislarindan
dogan yurt ici ve yurt disi vadeli alacaklarinin

faktoring sirketi tarafindan temlik (Bir malin

mulkiyetinin butin haklariyla alacaklidan baska bir kisiye
devredilmesine temlik denir. Kelime anlami olarak da milk olarak
verme seklinde kullanilir. Genelde bir borcun 6denmesi icin yapilir.

s Jamiliveremiskcom/cersemiicnear/) dlINArak garanti, alacak ve
tahsilat ydnetimi, finansman hizmetlerinin bir
arada sunuldugu komple bir finansman
yontemidir.
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faktoring

 Tahsilat ve Alacak Yonetimi:

* Alacaklar, temlik yoluyla faktoring sirketine
gectigi icin tahsilat islemleri faktoring sirketi
araciligiyla yapilir.

* Boylece faktoring sirketi alacak yonetimini de
ustlenmis olur.
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Alacagin temliki

Mal mukabilinde satici (X) alacagini asagidaki sekillerde garanti altina alabilir

* Borg iliskisinde yer alan alacaklinin alacagini
Ucuncu kisiye devretmesidir.
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Stand By Anlasmasi nedir

Mal mukabilinde satici (X) alacagini asagidaki sekillerde garanti altina alabilir

* Bu anlasma; bir devlet ve IMF arasinda yapllir.
Anlasmayl imzalayan tlkenin bazi sartlar
onaylamasiyla IMF'den bor¢ para almasi islemidir.
IMF koydugu sartlarin kontroli amaciyla o ulkeyi
devamli ziyaret eder. IMF bir Glkeye given
duymussa ve stand by antlasmasi sonucu
tutulmasi gereken sozler tutulmussa, kredi
dilimlerini serbest birakir.

 IMF’in, bu antlasmayi imzalayan Ulkeyi rahatsiz
etme hakki bulunur.
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Stand By Anlasmasi nedir

 Ulkemiz IMF ile 2002’den glinimuize kadar
karsilikli Stand By anlasmasi imzalamistir. Bu
antlasma sonucu verilen bazi ekonomik édevler
IMF ile anlasma sonucu belirlenir. 2002’den
onceki donemde ise IMF ile tek tarafli birkac yillik
sozlesmeler yapiliyordu. Simdiler de ise bu
degisti ve karsilikli bilgi alisverisine dayali
sozlesmeler yapilmaktadir.




KREDI GARANTI FONU (KGF)

Mal mukabilinde satici (X) alacagini asagidaki sekillerde garanti altina alabilir

e Kredi Garanti Fonu (KGF), kticuk ve orta dlcekli
isletmeler icin sagladigi kefaletle bu
isletmelere destek vermekte, yatirrmlarinin ve
isletmelerinin finansmaninda banka kredisi
kullanmalarint mimkun hale getirmekte.
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Kabul kredili vesaik mukabili odeme



5. KABUL KREDILI VESAIK
MUKABILI ODEME (D/A)

Dis Ticarette Vadeli Odeme Yontemi

Ithalatcinin, ihracatcidan mali vadeli olarak
almasidir



Tanimi

- Ithalat¢inin, ihracatgidan mali vadeli olarak
almasidir.

Ithalatcinin policeyi kabul ederek 6demeyi
vadede yapmay! taahhlut etmesidir.

- Ithalatci policeyi imzaladiktan sonra belgeleri
alir ve mali ceker.

- Odeme vadede yapilir, hemen yapilmaz.



N

Taraflar

lhracatci (Satici)

lhracatcinin Bankasi (Gdnderici Banka)
Ithalatcinin Bankasi (Tahsil Bankasi)

. Ithalatci (Alici)



Isleyis Siireci

1. Ihracatci mali gonderir ve police diizenler.
2. Belgeler ithalatcinin bankasina gonderilir.
3. Ithalatci policeyi kabul eder, belgeleri alir.
4. Mallari gimrikten ceker.

5. Vade sonunda 6deme vyapllir.



POLICE NEDIR?

* Police, kiymetli evrak niteliginde olan ve belirli
bir bedelin belirli bir tarihte 6denmesini talep
eden yazili bir 6deme emridir.

* Genellikle ticari islemlerde, vadeli 6demelerde
ve Ozellikle U.A. ticarette (akreditif, vesaik
mukabili, hibrid yontemlerde) kullanilr.



POLICENIN TARAFLARI

Taraf Aciklama

Policeyi yazan ve 6deme emrini veren

Kesideci (Diizenleyen) isi/firma

Muhatap (Odeyecek kisi/banka) Policede belirtilen bedeli 6deyecek olan

Lehtar (Alacakh) Bedelin kendisine 6denecegi kisi/firma



Avantajlari

o - ithalatgiicin: Mali hemen alir, 6demeyi
vadede yapar (finansman avantaji).

* - ihracatgi icin: Vade sonunda alacagini tahsil
etme hakki vardir.



Dezavantajlari

o - |hracatciicin risklidir: Odeme vadede yapllir,
ddeme riski vardir.

e - Daha cok uzun vadeli ticari iliskilerde tercih
edilir.



Ozet

« 4 Kabul kredili vesaik mukabili 6deme,
vadeli bir deme yontemidir.

[ ithalatci icin finansman avantaji saglar.

* A lhracatciicin riskli olabilir, cinkii 6deme
vadeye baglhdir.



OZET

e - ithalatcinin, ihracatgidan mali vadeli olarak
almasidir.

e - Odeme taahhudu police kabuli ile glivence
altina alinir.

e - Mal mukabili odemeden farki: 6deme vadeli
vaplilir.



Taraflar

* 1. Ihracatci (Satici)

* 2. Ithalatci (Alici)

e 3. Bankalar (genellikle aracidir, aktif rolG
yoktur)



isleyis Siireci

1. Ihracatci mal gdénderir.

2. Ithalatci policeyi kabul eder.
3. Mallar ithalatcgiya teslim edilir.
4. Odeme vade sonunda yapilr.



Avantajlari

* - ithalatci icin: Mallari hemen alir, 5demeyi
vadede yapar.

* - jhracatci icin: Police ile alacagini yasal olarak
glivence altina alir.



Dezavantajlari

» - lhracatgi igin risklidir: Odeme vadede yapilir.
* - |thalatci 6demezse ihracatci zarar gordr.

* - Daha cok guvene dayali iliskilerde tercih
edilir.



Ozet

» 4 ithalatci icin finansman avantaji saglar.
« 4 ihracatci icin tahsil riski barindirir.

» 4 Uzun vadeli ve giivenilir ticari iliskilerde
tercih edilir.



« 6. KABUL KREDILI MAL
MUKABILI ODEME



MAL MUKABILI

» |hrac edilen malin bedelinin;

* malin ithalatci tarafindan teslim alinmasindan
ve policeyi kabul etmesinden sonra police

vadesinde édemenin gerceklestigi bir 6deme
seklidir
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6.Kabul kredili mal mukabili

Ahci, Saticiyla bir sozlesme imzalayarak siparis verir

Kabul Kredili Mal Mukabili

I ) J} J | 14/102J5E1 }
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6.Kabul Kredili Mal mukabili
=

Kabul Kredili Mal Mukabili

sézlesme
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Kabul kredili 6deme
(mal ve vesaik mukabili)
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7.BPO
Bank Payment Obligation

Banka Odeme Yiikiimliiliigi

ssssssssssssssssssssss



Banka Odeme Yukimliiliigii (Bank
Payment Obligation - BPO)

Dis Ticarette Modern Odeme
Yontemi



Tanimi

e - Bankalar arasinda elektronik ortamda isleyen
bir 6deme taahhududur.

* -Ticaret belgelerinin dijital verilerinin
eslesmesi ile 6deme garantisi dogar.

* - Akreditifin modern ve dijital alternatifi olarak
dusunulebilir.



N

Taraflar

lhracatci (Satici)

. Ithalatci (Alici)

lhracatcinin Bankasi (Obligor Bank)
Ithalatcinin Bankasi (Recipient Bank)



Isleyis Sureci

1. Ithalatci ve ihracatci anlasma yapar.
2. Bankalar arasinda BPO acilir.

3. Ihracatci mallari génderir, elektronik verileri
bankasina iletir.

4. Bankalar verileri sistemde karsilastirir.
5. Uygun ise 6deme garantisi dogar.



Avantajlari

- Hizlidir, belgeler elektronik islenir.
- Maliyet acisindan daha uygundur.
- Banka garantisi ile glvenlidir.

- Dijitallesmeye uygundur.



Dezavantajlari

e - Henlz yaygin degildir.
* - Bankalarin teknik altyapi gerektirir.
* - Firmalar icin 6grenme sureci olabilir.



Ozet

» | BPO, modern ve dijital bir 6deme
yontemidir.

e | Akreditif ve vesaik mukabili 5demeye
alternatif saglar.

* A Kullanimi henlz sinirl olsa da hiz ve gliven
avantajl sunar.



BPO:
AKREDITIFIN GUVENCESINI;
MAL MUK ABILININ KOLAYL1g1,

ILE BIRLESTIREN YENI BIR ODEME
SISTEMIDIR.

Evraklar, bankalar ve ihracatgi / ithalatcl
arasinda elden degil de elektronik ortamda
dolasir. Kagit israfi da ortadan kalkar.

Evrak eksikligi, yanlhishigi olmadigi i¢in zaman
acisindan da avantaj saglanir.
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Mal mukabili /acik hesap/veresiye

 Mal mukabili ithalat/ihracat alici ile saticinin
aralarinda yaptiklari anlasma cercevesinde
gerceklesen hizli ve pratik bir yontemdir.

e Satici yapilan anlasmaya gore mali aliciya
gonderir ve

* malin gimrukten alinmasini icin gereken sevk
belgelerini ya mal ile birlikte ya da banka
araciligiyla aliciya ulastirir.



Ptt

Easy Way To Trade
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BPO NEDEN ORTAYA CIKTI?

BANKA

KULLANIM HIZ GOVENCES
PESIN KOLAY HIZLI I YOK
""" LNUCABILE | oy ) | KO
VESNKMUCABLL | o P s | o
 aRTE @ wes gy we(y
BPO KOLAY HIZLI VAR

] 1
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BIR MAL MUKABILI SURECI

ALICI SATICI

— L ORIJINAL

_“"'I BELGELER

HAVALE |

GDEME:

PARATRANSFER

|
|
:1AUMAH
v

x  Hizli, basit ve kolaydir.
x  Banka guvencesi yoktur.

5
ALICININ pNIN SATICININ
BANKASI VAL BANKASI
EDILMES
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BIR AKREDITIF SURECI

AKREDITIE :
TEKLIF FORMU

BELGE

SATICI

®©
—BELGELER UYGUN —> [Iiige

®
—BELGELER UYGUN —> [Iiige

_ 'L ORIJINAL : AKREDITIF
X BEL?ELER | HBAR
|
U .
DEGIL
«— ———[REZERV)__ % ___________
———————— AKREDITIF ACILISI MT 700
AMIR
BANKA
7.09.2026

Akreditif Sartlari, ICC Kurallari, UCP, ISBP
ICC Gorusleri, DOCDEX Kararlari, Kagit
Belgeler, Rezerv.Gecikme, Kaybolma

IHBAR
BANKASI
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BANKANIN REZERV KOYMASI

 REZERV SEBEPLERI



Rezerv (Discrepancy) Nedir?

e Akreditif altinda ibraz edilen belgelerin, akreditif
sartlarina tam olarak uymamasi durumunda
bankalarin tespit ettigi uyumsuzluklardir.

e ¢ Banka bu durumda rezerv koyar ve ibrazi
"uygunsuz" (discrepant) olarak degerlendirir.

¢ Bu durumda 6deme yapma yukamlalagu
kalkabilir (akreditif uygulanabilir degil hale gelir).

¢ Rezerv, hem ihracatci hem ithalatci icin risk
olusturur.
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Bankalarin Rezerv Koyma Sebepleri

Sebep

1. Belgelerde hata veya eksiklik

2. Belgeler gec¢ ibraz edilmis

3. Mallar akreditif sartlarina
uygun degil

4. Teslim sekilleri veya tarihler
tutarsiz

5. Navlun ve sigorta belgeleri
eksik/farkl

6. Belgelerde celiski

7. Akreditif siiresinin dolmus
olmasi

8. Yetkisiz kisilerce imzalanmig
belgeler

9. Belgeler UCP600’i(in zorunlu
hiikiimlerine aykiri

10. Bankaya gonderilen belgelerin
tamaimii ibraz edilmemis

Aciklama

Tarih, miktar, tGriin adi, imza
eksikligi vb.

Akreditifte yer alan “21 gin icinde
ibraz” siresi asiimis

Mense, kalite, miktar, paketleme
farkl

INCOTERMS veya yukleme tarihleri
yanlis

Akreditif sigorta belgelerinin
ibrazini isterken gonderilmemesi

Belgeler birbirini dogrulamaz

Son gonderim ya da ibraz tarihi
gegmis

Ticari yetkisi olmayan kisi
tarafindan imzalanmis

UCP600 madde 14 detaylari

Eksik ev@%nses@trabzon.edu.’cr

Ornek

Fatura degeri akreditiften farkli

Gemi cikis tarihinden 25 giin sonra
bankaya sunulmus

"100 adet telefon" yerine "95
adet" gonderilmis

FOB istenirken CIF gonderilmis

Sigorta policesi yok

Konsimento’da gemi adi1 “A”
faturada “B”

31.10’a kadar ibraz sarti, 02.11'de
ibraz

Cek belgesi muhasebeci tarafindan
imzalanmis

Tasima belgesinde sevk tarihi
okunamaz durumda

Mal mukabili 6deme dekontyyok



UCP 600’e Gore

Madde 14: Belgeler “yiizeysel incelemeye tabi
tutulur”

Banka yalnizca belgelere bakar, mala bakmaz
Uygunsuzluk varsa rezerv konulur ve ithalatciya
bildirilir

Ithalatci rezervi kabul ederse 6deme yapilabilir



UCP 600

Dis ticaret ve akreditif islemlerinde dlinyada gecerli
en onemli kural setidir .

Ne ise Yarar?

Akreditif islemlerinde tim dinyada gecerli olan
standart kurallari belirler.

Bankalarin ve firmalarin belge inceleme yontemleri,
sorumluluklari, zaman sinirlari ve 6deme kosullari bu
kurala gore uygulanir.

& Kisaca: = "Akreditif uygulanirken herkesin
uymasi gereken U.A. kurallar batina”
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e ¢ Acilimi:
Uniform Customs and Practice for
Documentary Credits — 600. Versiyon
(Turkce: Belge karsiligi 6deme yontemlerinde
yeknesak teamdtil ve uygulamalar)

e ¢ Yayimlayan: ICC — International Chamber of
Commerce (Uluslararasi Ticaret Odasi)
¢ Yiruarluk tarihi: 1 Temmuz 2007
¢ Guncel ve halen yurirliikte olan son
versiyondur (oncekiler: UCP 500, UCP 400 vs.)
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 Onemli Not:

* Rezerv, akreditif islemlerinde 6deme riskini
ihracatciya geri cevirir.

* Thracatci mali gondermis olsa bile 6deme
garanti olmaktan cikar!



UCP 600’iin Temel Ozellikleri

Ozellik Aciklama

Uluslararasidir 175+ ulkede gecerlidir

Hukuk degil, ticari teamiildiir Kanun degil uyulmasi zorunlu standarttir
Belgelere gore islem yiiriitiilur Banka mallara degil belgelere bakar
Odeme giivencesi saglar Belgeler uygunsa 6deme zorunludur
Siire kurallari belirlenmistir (Belge ibrazi: 21 glin vb.)

Rezerv degerlendirme esaslari Hangi durumda uyumsuzluk olur belirler

. Dis ticaret uzmanlarinin temel
Cok teknik ama sinavlik ? o
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BIR BPO SURECI

PO Alicidan Geliyor

ALICI SATICI

BELGELER

il

BELGELERDEN

<
o~ SIPARIS
_~ ALINAN VERILER o KABUL

T
I
I
I

I
I
I
I
v

iOADI — g - - \\
SIPARIS VERILERI VERI SIPARIS VERILERI
VE BPO TALEBI KARSILASTIRMA VE BPO TALEBI
________ > — e e e
ESLESMEME KABULU VERI ESLESME RAPORU
VERI ESLESME
E$LE$MEME RAPORU
e, ST ESTABLISHED . . T T
YUKOMLU "~ SIPARIS KABUL TEYID S ELNG SIPARIS KABUL TEYIDI L EHTAR
)
BANKA BANKA
PARANIN
TRANFER
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OZETLE BPO...

ALICI SATICI

5I ORIJINAL
— . 3
@ BELGELER

| *= |

PO SARTLAR VERILER

| |
I |
I |
| I
v v

ESTABLISHED
BASELINE

YUKUMLU . LEHTAR
BANKA ' @ BANKA
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BPO nedir ve nasil ¢calisir?

« BPO YUKAR1IDA DA BELIRTTISIMIZ GIBI
MEVCUT ODEME YONTEMLERININ YERINI
ALAN BIR ODEME YONTEMI DESILDIR,
mevcut finansman ¢dézimlerini tamamlayan
alternatif bir enstrimandir.

* Bazilari BPO’nun elektronik bir akreditif veya
basitlestirilmis bir akreditif oldugunu sdyleseler
de tam olarak dogru degildir, hendine 0zgii bir
yontem olarak goriilmesi daha dogru
olacaktir.
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BPO’nun alicilar icin avantajlari;

BPO ile sirketler islem kolayligi,

zamaninda odeme,

isi gelistirme,

finansman imkanlari,

|CC Kurallari,

SWIFT gucu ve ISO Standartlari ile tanisacaktir.

BPO ile ilgili detayli bilgiler ve sik¢a sorulan sorular www.swift.com

adresinden alinabilir.
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