. Yayn Tarihi: 17.04.2025
Trabzon Universitesi Fr-Akademik-13
Besikdiizii Meslek Rev.Tarihi :
Yiiksekokulu . . Rev.N .00
Akademik ve Sosyal Faaliyetler e s
Planlama Formu SayfaNo :1/2
Faaliyetin Ad1 Pazarlama Programm Otomotiv Sektorii Teknik Gezi Programi

Faaliyetin Tarihi — Giinii / Saati

02.04.2026

Faaliyetin Yeri

Adnan Pazarlama Otomotiv Sanayi Miihendislik ve Servis
Hizmetleri Insaat Ticaret Ltd. Sti.

Pazarlama ve
Faaliyeti Organize Eden Birim Reklameihk BMYO Miidiirliigii BASK
Boliim Baskanhg
) (Varsa) Adi Soeyadi Programi Telefonu
Fapliyetn Soryonin Oirencic Hatice ALACA Pazarlama 5468532310
Ogrencileri
Sinan KARA Pazarlama 5379393560

) (Varsa)
Faalivetin Sorumlu Ogretim
Elemani / Adi Soyadi

Ilgili Paraflar
Dog¢. Dr. Ersin BURNAZ

Dr. Ogr. Uyesi Filiz KOYEL

Faaliyetin Sorumlu Okul idarecisi /
Adr Soyadi
(Sekreter, Md. Yrd.)

Ogr. Gor. Taner Basfirma (Md. Yrd.)

Faaliyet Kapsaminda
Gorevlendirilecek Idari/Akademik
Personel/ler / Adi Soyadi

Dog. Dr.. Ersin BURISAZ
Dr. Ogr. Uyesi Filiz KOYEL

Faaliyete Katilacak Olan Béliimler
/ Programlar / Simiflar / Paydaslar /
Gruplar / Kisiler / Kurumlar vd.

Muhtemel
Katihmer Sayisi

22-26

Pazarlama Program Ogrencileri

(Varsa)
Faaliyet Kapsaminda Is Birligi
Yapilacak Kisi / Kurumlar /
Kuruluslar Ahnacak izinler vd.
(Aciklayimz)

Adnan Pazarlama Otomotiv Sanayi Miihendislik ve Servis
Hizmetleri Insaat Ticaret Ltd. Sti.

(Varsa)
Faalivet Kapsaminda Kullamlacak
Arac, Gereg, Malzeme / Ulasim,
Maliyet vb., Kim Tarafindan
Karsilanacak? (Aciklayimz)

Ulasim, Yemek ve Ikramlar, Adnan Pazarlama Otomotiv Sanayi
Miihendislik ve Servis Hizmetleri Insaat Ticaret Ltd. Sti.
tarafindan karsilanacaktir.

Aciklanmasi Gereken
Diger Hususlar

Formu Diizenleyen

29&3%026
Dr. 0@7{13"/%1@41{1 Kayel

Bu form Besikdiizii MYQ biinyesinde planlanan titm bilimsel, akademik, sosyal, kiiltiirel, sportif, sanatsal ve benzeri
nitelikli faaliyetler ile ilgili olarak kullamlacaknir. Ust yetkili birim boliim baskant / miidiirliik ile ilgili durumlara uygun
olarak, iist yazist ile birlikte teslim edilecektir.



PAZARLAMA VE REKLAMCILIK BOLUM BASKANLIGI’NA

EK’li faaliyet planlama formuna istinaden, 02.04.2026 tarihinde gerceklestirilmesi planlanan “Pazarlama
Programi Otomotiv Sektorii Teknik Gezisi”nin koordinatdrliigii; Pazarlama ve Reklamcilik Béliimii Boliim
Baskani ve “Satis Yonetimi” dersi yliriitiiciisit Dog. Dr. Ersin Burnaz ile Dis Ticaret Boliimii BSliim Baskani
ve “Tiiketici Davranslari” dersi yiiriitiiciisii Dr. Ogr. Uyesi Filiz Koyel tarafindan iistlenilmistir. S6z konusu

etkinlik, birinci ve ikinci sinif 63rencilerine yonelik olarak planlanmigtir,

Bu teknik gezinin amact; &grencilerimizin Chery Adnan Otomotiv, BYD Ayyildiz ve Toyota Plaza Ayyildiz
firmalarinda tiiketici davranislari ile satis ve pazarlama tekniklerini sahada g6zlemlemeleri ve uygulamal
olarak deneyim kazanmalarini saglamaktir. Etkinlige 22-26 &grenciden olusan bir grubun katilim saglamasi

ongoriilmektedir.
[gili program akisi asagida sunulmustur:
o 09.00: Servisin Besikdiizii Meslek Yiiksekokulu kampiisiinden hareket etmesi

e 10.00 — 11.30: Chery Adnan Otomotiv firmasma varig; magaza gezisi, Saym Mustafa Atasoy

tarafindan bilgilendirme ve toplanti, ardindan firmadan ayrilis

11.30-13.30: BYD Ayyildiz firmasina varig; magaza gezisi, 6gle yemegi ve ardindan firmadan ayrilis

13.30 — 14.30: Toyota Plaza Ayyildiz firmasina varig; magaza gezisi ve Saym Mustafa Yildiz ile
toplanti

14.30 — 16.00: Toyota Plaza Ayyildiz firmasindan ayrilis ve Besikdiizii Meslek Yiiksekokulu'na varis

Bilgilerinizi ve geregini arz ederim.

29/ 03/ 2026

~

Dr. oﬁ Resi Eitiz KOYEL

EK: 1 adet faaliyet planlama formu.



BESIKDUZU MESLEK YUKSEKOKULU MUDURLUGU’NE

31.03.2026

Pazarlama ve Reklamcilik B6liimii tarafindan 2 Nisan 2026 Persembe giinii saat 09.00-16.00 arasinda
otomotiv sektoriine yonelik teknik gezi diizenlenmesi planlanmaktadir. S6z konusu etkinlik kapsamnda ilgili

kurum ve birimlerin bilgilendirilmesi ile gerekli izinlerin alinmasi hususunda geregini bilgilerinize arz ederim.

DoX. . Ao N ANAZ

EK: 1 adet faaliyet planlama formu.
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& N AKADEMIK DANISMAN OGRENCi TOPLU GORUSME FORMU Ravigyon o

3018 Sayfa
OGRENCI BILGILERi GORUSMENIN OZETI

Birimi
(Fakiilte, Enstitii,
Konservatuvar, Besikdﬁzﬂ MYO
Yiiksekokul, Meslek
Viiksekokulu)
Boliimii Pazarlama ve Reklamcilik
Anabilim-Anasanat Pazpslama
Daly/ Programi
Sinifi/ Subesi 1-2
DANISMAN BILGILERI
Unvani, Adi Soyadi -
Birimi
(Fakiilte, Enstitii,
Konservatuvar, Besikdiizii MYO
Yiiksekokul, Meslek
Yitksekokulu)
Boliimii Pazarlama ve Reklamcilik
Anabilim-Anasanat Pagail
Daly/ Programi aialiene
GORUSME BILGILERI
Tarihi 02.04.2026
Baslangic Saati 09:00
Bitig Saati 16:00
Gériismenin Adnan Pazarlama

Otomotiv Sanayi
Miihendislik ve
Servis Hizmetleri
[ngaat Ticaret Ltd.
Sti.

Yeri

Giriisme Talebinin
Tiirii

Danigman
Talebi

Ogrenci Talebi | * *

Pazarlama Programi
Otomotiv Sektorii
Teknik Gezi Programi

Diger (Yiiifen
yaziniz)

Goriismenin Konusu
(ligili secenegi
isaretleviniz)

Kayit Yenileme ve Ders Yazilimi

Egitim Ogretim Siiregleri

Egitim Ogretim Mevzuat

Ogrenci Degisim Programlari

Dersler, Odevler. Projeler ve/veya Staj

Psikolojik Danismanlik ve Rehberlik
konulart

Kariyer Planlama ve Gelistirme *

Saghik/Sosyal/Kiiltiirel/Sportif Konular | *

Beslenme

Barimnma

Ekonomi

Birevsel Konular

Ailevi Konular

Ogretim Elemanlariyla Iliskiler

Arkadag ve/veya Diger Ogrenciler ile
letigim ve Iligkiler

(Liitfen yapilan goriismenin igerigini ve alinan kararlari
asagida verilen bosluga kisaca yazimiz. Gerektiginde arka
sayfayi da kullanmiz. )

Pazarlama ve Reklamcilik Boliimii tarafindan otomotiv
sektdriine yonelik teknik gezi basariyla
gerceklestirilmistir.

S6z konusu gezinin koordinatdrliigii; Pazarlama ve
Reklamcilik  Boliimii  Boélim  Baskam  ve “Satis
Yonetimi™ dersi yiiriitiiciisit Dog¢. Dr. Ersin Burnaz ile
Dis Ticaret Bolimii Bolim Baskami ve “Tiiketici
Davranislar™ dersi yiiriitiiciisii Dr. Ogr. Uyesi Filiz
Koyel tarafindan iistlenilmis olup, etkinlik hem birinci
hem de ikinei smf 6grencilerinin  katilimiyla
gergeklestirilmistir,

Teknik gezi kapsaminda 6grencilerimiz; Chery Adnan
Otomotiv, Toyota Plaza Ayyildiz ve BYD Ayyildiz
firmalarina yapilan ziyaretler araciliiyla otomotiv
sektoriiniin giincel dinamiklerini yerinde gozlemleme
firsati bulmuslardir. Ziyaretler siiresince showroom
yonetimi, misteri iligkileri, satis siiregleri, marka
konumlandirma ve tiiketici davranislarina yonelik
uygulamalar hakkinda detayli bilgiler edinilmis;
ogrencilerimiz teorik derslerde kazandiklari bilgileri
sahada gozlemleyerek pekistirme imkani elde etmistir.
Ayrica gergeklestirilen  bilgilendirme toplantilari
sayesinde sektor temsilcileri ile 6grenciler arasinda
dogrudan etkilesim saglanmis, 6grencilerimizin mesleki
farkindaliklarinin  ve kariyer planlama siireglerinin
desteklenmesine katki sunulmustur.

Dog. Dr. EgsiX BN

Pyl

Dr. Ogr. Uyesi BiliLKOW FY.

Gelecek Goriismenin (planlannug ise)

Oniversite, Birim, Bolum veya Tarihi | 20-24 Nisan 2026 | Saati| 10:00-16:00

Programa iliskin konular Yeri Vakfikebir/TRABZON

Diger (liitfen Pazarlam_a Progra[nl Konusu Perakendecilik Tiirleri Teknik Gezisi
Otomotiv Sektorii

yaziniz)

Teknik Gezi Programi

Danisman Ogretim Elemani

Tarih

imza

Unvani, Adi Soyadi
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Ogrenci
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Cep Telefonu
Numarasi
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Numarasi
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Danisman Ogretim Elemani

Tarih

imza

Unvani, Adi Soyadi







2.04.2026 21:05 PAZARLAMA PROGRAMI OTOMOTIV SEKTORU TEKNIK GEZISI DEGERLENDIRME ANKETI

PAZARLAMA PROGRAMI OTOMOTIV

SEKTORU TEKNIK GEZiSi DEGERLENDIRME

ANKETI

20 yanit
Analiz bilgilerini yayinla

Teknik gezinin genel olarak faydali oldugunu diistiniiyor musunuz?

20 yanit

@ Faydal
@ Orta diizeyde
) Faydasiz

Satis teknikleri, tiiketici davraniglari, misteri iligkileri ve magaza diizeni
konularinda gézlem yapma firsati buldugunuzu distinliyor musunuz?

20 yanit

@ Evet
@ Kismen
@ Hayir

https://docs.google.com/forms/d/18UN7OHMSLHBY-JSwNquBOunnvaO-9kOL_obelc5J3Q/viewanalytics

|D Kopyala

[_D Kopyala

115



2.04.2026 21:05 PAZARLAMA PROGRAM| OTOMOTIV SEKTORU TEKNIK GEZISI DEGERLENDIRME ANKETI

Ogretim elemanlarinin rehberligi yeterli miydi? |_|:| Kopyala
20 yanit

@ Evet

® Kismen

@ Hayrr
Bu tiir teknik gezilerin tekrar diizenlenmesini ister misiniz? IO Kopyala
20 yanit

@ Evet

@ Hayir

https://docs.google.com/forms/d/18UN7OHMSLHrBY-JSwNquBOunnvaO-9kOL_obelc5J3Q/viewanalytics 2/5



2.04.2026 21:05 PAZARLAMA PROGRAMI OTOMOTIV SEKTORU TEKNIK GEZIS| DEGERLENDIRME ANKETI

Teknik gezinin en faydali buldugunuz yonii nedir?

16 yanit

Her detayina kadar anlasilir olmasi

Musterilere karsl nasil davranmamiz gerektigi

Bir cok bilgiyle ve deneyimli anlatimlarla kargilastik
Detayli bilgi alma ve arabalar daha yakindan gorebilme
Pazarlama yaparken iletisimin énemli oldugu

Her seyin anlasilir bir sekilde anlatiimasi

Kariyer yonetimini daha verimli bir sekilde yapmak
Alanimizda deneyimli kisilerden goriis ve bilgi alabilmek
herkesi bire bir tanidik gayet iyi karsiladik

Is konusunda bilgi edinme

Network kismi

Bakis agisi ve gorisler

Sahay! tecriibe etmek acisindan faydali

Sektor igersinde bulunan kalifeye elemanlar ile bilgi aligverisinde bulunmak gergekten bizim
gibi 6grenciler igin cok faydalydi.

Okudugumuz bolim ile ilgili tecriibe sahibi kisiler ile gériisme ve konusma sansimiz olmasi ve
yoneltilen her soru da tatmin edici cevaplar almamiz.

ileriye dog@ru is hayatina faydali

https://docs.google.com/forms/d/18UN7OHMSLHrBY-JSwNquBOunnvaO-9kOL_obelc5J3Q/viewanalytics 3/5



2.04.2026 21:05 PAZARLAMA PROGRAM| OTOMOTIV SEKTORU TEKNIK GEZiSI DEGERLENDIRME ANKETI

Gelistirilmesi gerektigini diisliindiigiiniiz noktalar nelerdir? I_D Kopyala

10 yanit

0
. Daha fazla gezi olmasi Hersey gelismisti daha fazla yerre gidil...
Daha detayh konusm... Gayet yeterliydi Yok hersey co...
Eklemek istediginiz goriis ve Gnerileriniz: I8 Kopyala
8 yanit
4 .
4 (%50)
3
2
1 : :
1(%12.5) 1 (%12.5)
0 s
Bu tarz gezilerin daha sik olmasi Gayret glizel ve yeterliydi diizenleye... Ogrencilerin daha...

Faydal ve egitici bir aktivite idi tekra... Yok

Bu igerik Google tarafindan olusturulmamis veya onaylanmamustir. - lletisim formu sahibi - Hizmet Sartlari - Gizlilik
Politikast

Bu form siipheli mi g&riiniiyor? Rapor

Google Formlar

https://docs.google.com/forms/d/18UN7OHMSLHrBY-JSwNquBOunnvaQ-9kOL_obelc5J3Q/viewanalytics 4/5



02.04.2026 tarihinde gerceklestirilen “Pazarlama Programi Otomotiv Sektorii Teknik Gezisi”
sonrasinda 6grencilere uygulanan anket sonuclar degerlendirilmis olup, her bir soruya verilen
cevaplara iliskin degerlendirmeler asagida sunulmustur.

1. Teknik gezinin genel olarak faydal oldugunu diisiiniiyor musunuz?

Ankete katilan 20 6grencinin tamami teknik gezinin faydali oldugunu belirtmistir. Hi¢bir 6grenci “orta
diizeyde” ya da “faydasiz” segeneZini isaretlememistir. Bu sonug, gergeklestirilen teknik gezinin
ogrencilerin mesleki gelisimlerine 6nemli katki sagladigimi gstermektedir. Teknik gezi sayesinde
ogrenciler, smif ortaminda 6grendikleri teorik bilgileri gercek sektdér uygulamalariyla iliskilendirme
firsatt bulmustur. Ozellikle otomotiv sektoriiniin isleyisini yerinde gérmek, 6grencilerin mesleklerine
yonelik farkindaliklarim artirmis ve sektore iliskin bilgi diizeylerini gelistirmigtir.

2. Satis teknikleri, tilketici davranislari, miisteri iliskileri ve magaza diizeni konularinda gbzlem
yapma firsat1 buldugunuzu diistiniiyor musunuz?

Katilimetlarin tamami, satis teknikleri, tiiketici davramglari, miisteri iliskileri ve magaza diizeni
konularinda gozlem yapma firsati buldugunu ifade etmistir. Bu sonug, teknik gezinin igeriginin
dgrencilerin egitim aldiklari alanla dogrudan iliskili oldugunu gdstermektedir. Ogrenciler, satis
siirecinde miisteriyle kurulan iletisimi, calisanlarin ikna y6ntemlerini, miisteri memnuniyetine ydnelik
uygulamalari ve magaza diizeninin satis {izerindeki etkilerini yerinde inceleme imkani bulmustur.
Boylece pazarlama alaninda 6nemli olan birgok kavrami uygulamah olarak gézlemleme sansi elde
etmislerdir.

3. Ogretim elemanlarinin rehberligi yeterli miydi?

Ankete katilan tiim 6grenciler 6gretim elemanlariin rehberligini yeterli bulmustur. Higbir 6grenci
“kismen™ ya da “haywr” segenegini tercih etmemistir. Bu durum, teknik gezi siirecinde &gretim
elemanlarinin 6grencilerle yakindan ilgilendigini, gerekli yonlendirmeleri yaptigimi ve 6grencilerin
geziyi verimli sekilde degerlendirmesine katki sagladigini gostermektedir. Ogretim elemanlarinin
sektorle ilgili agiklamalar, 6grencilerin gézlem yaptiklart konulari daha iyi anlamalarina yardimei
olmus ve teknik gezinin egitsel yoniinii giiglendirmistir.

4. Bu tiir teknik gezilerin tekrar diizenlenmesini ister misiniz?

Katilmeilarin tamami bu tiir teknik gezilerin tekrar diizenlenmesini istedigini belirtmistir. Bu sonug,
dgrencilerin teknik geziden memnun kaldigini ve benzer etkinlikleri faydali buldugunu gastermektedir.
Ogrenciler, uygulamah egitim faaliyetlerinin teorik dersleri destekledigini ve sektorii daha yakindan
tanimalarma yardimer oldugunu diisiinmektedir. Ayrica bu tiir gezilerin, 6grencilerin Kariyer
planlamalarina katki sundugu, mesleklerine yonelik motivasyonlarini artirdigi ve is hayatina hazirlik
acisindan 6nemli bir deneyim sagladigi anlasilmaktadir.

5. Teknik gezinin en faydali buldugunuz y&nii nedir?

Ogrencilerin verdigi cevaplar incelendiginde teknik gezinin en faydali yéniiniin sektér deneyimini
yerinde yasamak oldugu goriilmektedir. Katihmeilar, miisteri iliskileri, iletisim becerileri, satis siirecleri
ve kariyer yonetimi gibi konularda énemli bilgiler edindiklerini belirtmistir. Ayrica alaninda deneyimli
Kisilerle birebir gériigme imkanm bulmalari, is hayatina iligkin merak ettikleri sorulara cevap almalari ve
sektorde kullanilan uygulamalari yerinde gérmeleri 6grenciler agisindan oldukga degerli bulunmustur.
Araglart yakindan inceleyebilmek, magaza diizenini gbzlemlemek ve is ortamim deneyimlemek de
ogrencilerin dikkat ¢ektigi diger nemli noktalar arasinda yer almaktadir.

6. Gelistirilmesi gerektigini diisiindiigliniiz noktalar nelerdir?



Ogrencilerin énemli bir boliimii teknik geziyle ilgili herhangi bir eksiklik gérmedigini ifade etmistir.
“Yok”, “gayet yeterliydi” ve “her sey ¢ok iyiydi” seklindeki goriisler, genel memnuniyet diizeyinin
yitksek oldugunu gostermektedir. Bununla birlikte bazi &grenciler daha fazla teknik gezi
diizenlenmesini, daha fazla isletmenin ziyaret edilmesini ve sektor temsilcileriyle daha detayh
goriismeler yapilmasini 6nermistir. Bu oneriler dogrultusunda gelecekte gergeklestirilecek teknik
gezilerde ziyaret edilen isletme sayisimmn artirilmasi ve &grencilerin daha fazla sektor temsilcisiyle
gortisme firsati bulmasi etkinligin verimliligini daha da artirabilir.

7. Eklemek istediginiz goriis ve dnerileriniz nelerdir?

Ogrencilerin biiyilk boliimii ek goriis kisminda teknik geziden memnun kaldiklarii ve bu tiir
etkinliklerin daha sik diizenlenmesi gerektigini ifade etmistir. Katilimeilar, etkinligin faydali ve egitici
oldugunu belirtmis, organizasyonda emegi gegen Ogretim elemanlara tesekkiir etmistir. Bazi
ogrenciler teknik gezilerin daha sik yapilmasim isterken, bazilart da 6grencilerin secim siirecinin daha
ayrmtih yapilabilecegini ifade etmistir. Genel olarak degerlendirildiginde 6grencilerin etkinlige iliskin
olumlu goriis bildirdigi ve benzer organizasyonlarin siirdiiriilmesini istedigi goriilmektedir.



